Билет №1. Основные характеристики энергетического хозяйства национальной экономики
  Современное энергетическое хозяйство  национальной экономики включает в себя всю совокупность предприятий, установок и сооружений, а также связывающих их хозяйственных отношений, которые обеспечивают функционирование и развитие добычи (производства) энергоресурсов и всех процессов их преобразования до конечных установок потребителей включительно. Укрупненная схема основных  последовательных процессов  преобразования энергетических ресурсов показана на рис. 1.1.
В зависимости от стадии преобразования различают следующие виды энергии :

· Первичная  – энергетические ресурсы, извлекаемые из окружающей среды;
· Подведенная  – энергоносители, получаемые потребителями: разные виды жидкого, твердого и газообразного топлива, электроэнергия, пар и горячая вода, разные носители механической энергии и др.;
· Конечная  – форма энергии, непосредственно применяемая в производственных, транспортных или бытовых процессах потребителей. 

 Состав энергетического хозяйства можно представить из нескольких элементов:

· топливно-энергетический комплекс (ТЭК) – часть энергетического хозяйства от добычи (производства) энергетических ресурсов, их обогащения, преобразования и распределения до получения энергоносителей потребителями. Объединение разнородных частей в единый национально-хозяйственный комплекс объясняется их технологическим единством, организационными взаимосвязями и экономической взаимозависимостью;

· электроэнергетика – часть ТЭК, обеспечивающая производство и распределение электроэнергии и тепла;

· централизованное теплоснабжение – часть ТЭК, обеспечивающая производство и распределение пара и горячей воды от источников общего пользования;

· теплофикация – часть электроэнергетики и централизованного теплоснабжения, обеспечивающая комбинированное (совместное) производство электроэнергии, пара и горячей воды на теплоэлектроцентралях (ТЭЦ) и магистральный транспорт тепла. 

К технологическим особенностям энергетического производства относят::

*  совпадение во времени процесса производства и потребления энергетической продукции. Ни тепловую, ни электрическую энергию нельзя складировать и запасать. Энергосистемы должны выдавать столько энергии и мощности, сколько требуется в данный момент.
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Каждой промышленное предприятие имеет собственное энергетическое хозяйство. Энергетическое хозяйство предприятия - это совокупность энергетических установок и вспомогательных устройств, предназначенных для обеспечения данного предприятия энергией различного вида. Схемы энергоснабжения промышленного предприятия зависят от многих факторов, поэтому их выбор осуществляется  на основе технико-экономических расчетов.

Энергетическое хозяйство промышленного предприятия включает:

1. Энергогенерирующие установки, которые производят, передают,  распределяют и преобразуют энергию. Их особенность – это одновременное потребление и производство энергии либо различных видов, либо разных параметров: энергетический котел потребляет химическую энергию топлива, а производит тепловую энергию; к трансформатору подводится электроэнергия одного напряжения, а отводится другого, повышенного или пониженного.

     К энергогенерирующим установкам относятся: ТЭЦ, котельные, компрессорные станции, кислородные станции, холодильные установки, установки по кондиционированию воздуха, водоснабжению и др.

2. Энергоиспользующие установки, которые потребляют энергию, а производят неэнергетическую продукцию или работу: технологические печи и котлы, реакторы и электролитические ванны, различное механическое оборудование и др. Эти установки определяют также стадию конечного использования энергии.

3.        Агрегаты, производящие одновременно технологическую и  

           энергетическую продукцию. Например: агрегаты, производящие 

           удобрения и пар, чугун и электрическую энергию
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            Рис 1.1  Укрупненная схема основных цепочек
 Билет №2. Классификация производственных фондов. Основные отличия основных и оборотных средств.

Для осуществления производственно-хозяйственной деятельности энергопредприятиям необходимы внеоборотные и оборотные средства, которые составляют денежные и вещественные средства предприятия.

Для ведения производственного процесса энергопредприятию необходимы средства производства; для организации процессов заготовления и сбыта нужны денежные средства. Классификация средств энергопредприятий показана на рис.1.

                  Средства энергопредприятий        100%

Внеоборотные средства    70-85%              Оборотные средства   15-30%

(основные средства)

ДМФ          НМА           Основные            Производственные         Средства

                                        средства              оборотные фонды         обращения

Непроизводственные                         Производственные

Основные средства                                    фонды

Характерной чертой основных средств является долговременный характер их использования. К внеобротным средствам относятся основные средства, нематериальные активы (НМА) и долгосрочные финансовые вложения (ДФВ).

Оборотные средства переносят свою стоимость на произведенную и реализованную продукцию в течение одного хозяйственного цикла, оборота. Они используются как в сфере производства (производственные оборотные средства), так и в сфере обращения.

Основные средства могут быть предназначены для ведения производственного процесса и для обслуживания социальных потребностей работников предприятия (непроизводственные основные средства).

Билет №3.Основные средства. Особенности структуры основных средств в энергетике. (Классификация, активная и пассивная часть ОС). Учет и планирование ОС. Виды оценки. 

Основные средства – это стоимость материализованных средств труда, используемых в хозяйственном процессе. Для них характерны следующие свойства:

1. Участвуя в производственном процессе, они сохраняют свою натуральную форму.

2. Многократно используются в течение всего срока службы.

3. В процессе производства основные средства переносят свою стоимость на стоимость продукции по частям по мере износа.

4. Возмещение их стоимости происходит постепенно по мере реализации продукции.

В зависимости от основного назначения и характера выполняемых функций основные средства подразделяются на ряд групп и имеют для энергопредприятий следующую примерную структуру:

1. Здания производственно-технические, служебные и другие – 14%;

2. Сооружения (водопроводные, гидротехнические, канализационные и др.) – 16%;

3. Передаточные устройства (электросети, теплосети, трубо- и газопроводы) – 33%.

4. Машины и оборудование в том числе:

· силовые машины и оборудование – 33%;

· рабочие машины и оборудование – 1%;

· измерительные и регулирующие приборы и устройства – 1%;

· вычислительная техника – 2%.

5. Транспортные средства.

6. Инструмент со сроком службы более одного года.

7. Производственный и хозяйственный инвентарь.

8. Прочие основные средства.

В составе основных средств учитываются земельные участки, объекты природопользования, находящиеся в собственности организации.

Структура основных средств зависит от вида предприятия, отрасли промышленности, климатических и геологических условий.

Основные средства разделяются на активные и пассивные. Активные средства связаны непосредственно с производством продукции. Пассивные – создаются с целью обеспечения нормальной работы оборудования и людей. Оборудование является активной частью средств труда, а здания и сооружения – пассивной. С повышением мощности энергооборудования растет доля активной части.

Учет и планирование основных средств ведется в натуральной и денежной форме.

Натуральные измерители служат для определения технического состава и мощности оборудования, его состояния и возрастной структуры. Для этого проводится ежегодная инвентаризация основных средств и периодическая паспортизация. 

Стоимостная форма учета необходима для определения общей стоимости основных средств предприятия, установления их износа, начисления амортизации, расчета издержек производства, прибыли и рентабельности.

Существует несколько видов денежной оценки основных средств. Различают:

· первоначальную стоимость;

· восстановительную стоимость;

· балансовую стоимость;

· изношенную стоимость;

· остаточную стоимость;

· ликвидационную (ликвидную) стоимость.

Первоначальная стоимость – это стоимость, по которой основные средства приобретались.

Чтобы привести к сопоставимости стоимости средств, созданных в разные периоды времени используется восстановительная стоимость, которая присваивается фондам после проведения переоценки. После переоценки в учете и отчетности, при начислении износа и при проведении экономического анализа используется восстановительная стоимость основных средств.

Восстановительная стоимость рассчитывается путем умножения соответствующего коэффициента на балансовую стоимость каждого вида средств, числящихся на учете на дату переоценки.

      Кв = ∑βi Кбi ,

Где βi -  коэффициент переоценки по i-ой группе основных средств;

      Кбi – балансовая стоимость по i—ой группе основных средств;

       n  –  количество групп основных средств.

Стоимость, по которой основные средства числятся на балансе предприятия, называется балансовой стоимостью. Балансовая стоимость предприятия меняется при введении новых средств и списании изношенных, отслуживших свой срок службы. Для расчета основных технико-экономических показателей предприятия используют усредненное значение – среднегодовую балансовую стоимость основных средств (Кср.г).

Кср.г = Кб + Кн (Тн/Тг) – Квыв (1- Твыв/Тг),

Где Кб – балансовая стоимость основных средств на начало года;

Кн – балансовая стоимость вновь вводимых средств;

Тн – период эксплуатации вновь введенных основных средств в течение 

        года;

Тг – рассматриваемый период времени (год);

Квыв – балансовая стоимость выбывших за год средств;

Твыв – период эксплуатации выбывших основных средств в течение года.

В процессе эксплуатации основные средства изнашиваются. Износ может измеряться в процентах или в стоимостном выражении. Процент износа (И%) может быть определен как произведение нормы амортизации (Нам) на срок эксплуатации (Тэ) основных средств:

      И% = Нам · Тэ
Изношенная стоимость (списанная в виде износа) находится по формуле:

      Кизн = Кб · И% /100.

При проведении экономического анализа используют и остаточную стоимость основных средств (Кост). Остаточная стоимость, это часть стоимости основных средств, которая еще не перенесена на произведенную продукцию. Остаточная стоимость определяется как разница между первоначальной стоимостью и суммой износа.

   Кост = Кб – Кизн = Кб (1- Нам · Тэ · 10-2).

При ликвидации основные средства могут быть полностью или частично реализованы. Стоимость реализации отработавших и демонтированных основных средств называется ликвидной или ликвидационной стоимостью (Клик).

Билет №4.Оборотные средства энергопредприятий и их структура. (определение, из чего состоят, кругооборот оборотных средств, классификация оборотных средств и т.д.). Показатели использования оборотных средств. Пути ускорения оборачиваемости оборотных средств.
Оборотные средства - стоимостное выражение предметов труда, которые целиком потребляются в одном производственном цикле, полностью переносят свою стоимость на изготовляемый продукт и требуют постоянного воспроизводства в натуральной форме.

1. Оборотные средства

1.1.Производственные  Оборотные фонды (производственный процесс)              

ПР     НП       РБ      МБ                                        

1.2.Фонды обращения (обслуживают сферу обращения)

ДЗ    РГП    ДС      

К производственным оборотным средствам относятся:

1) Производственные запасы сырья, топлива, основных и вспомогательных материалов, запасных частей, полуфабрикатов (ПР).

2) Незавершенное производство (стоимость продукции, которая в настоящее время находится в стадии изготовления) (НП).

3) Расходы будущих периодов (затраты на подготовку к выпуску новой продукции, НИР, ОКР) (РБ).

4) Малоценный и быстроизнашивающийся инвентарь, инструменты (срок службы менее 1 года) (МБ).

         К средствам обращения относятся:

1) Изготовленная и находящаяся в процессе реализации готовая продукция (РГП).

2) Имеющиеся в распоряжении предприятия денежные средства, необходимые для выплаты заработной платы, закупки сырья, материалов и т.п.(ДС).

3) Дебиторская задолженность (ДЗ).

Для энергетических предприятий процесс производства продукции и  ее потребление практически совпадают. Поэтому в средства обращения для энергетики входят только денежные средства.

Оборотные средства всегда находятся в движении и совершают кругооборот, переходя из сферы производства в сферу обращения и наборот. 

Для начала производственного процесса, кроме наличия основных средств, необходимы денежные ресурсы для приобретения сырья, материалов и других предметов труда, входящих в состав оборотных средств. Материальные оборотные средства поступают в производство, там рабочими с использованием средств и предметов труда создается продукция. Реализовав продукцию, предприятие получает денежные средства, которые покроют затраты и принесут прибыль. Завершается один оборот оборотных средств.

Денежные средства (Д)(Материалы,сырье (М,С)(Производство (П) (Готовая продукция (ГП)(Реализованная Продукция (РП)(Денежные 

средства (Д).

Структура оборотных средств определяется особенностями технологии производства, длительностью производственного цикла и условиями материально-технического снабжения.

Практически отсутствует незавершенное производство, т.к. на электростанциях процесс производства энергии является непрерывным и оборотные средства превращаются в энергию без накопления на промежуточных стадиях и преобразования энергии из одного вида в другой.

Например для ТЭЦ  структура оборотных средств имеет вид: 

Вспомогательные материалы – 15%

Топливо                                     - 42 %

Запасные части                         - 20% 

Малоценные и быстроизнашивающиеся предметы - 16%

Прочие оборотные средства    - 7 %.

Очень малы расходы будущих периодов. Сравнительно большой удельный вес запасных частей и вспомогательных материалов на тепловых электростанциях вызывается условием надежности и необходимостью иметь аварийный запас запасных частей, а также несовпадением времени их доставки с периодом текущих и капитальных ремонтов.

Оборотные средства различаются на собственные, привлеченные и заемные средства:

К собственным денежным средствам  относятся: прибыль, амортизационные отчисления; средства, полученные от продажи ценных бумаг; паевые и иные взносы юридических и физических лиц и другие поступления денежных средств (пожертвования, благотворительные взносы).

Привлеченные денежные средства образуются на предприятии из-за периодичности выплат заработной платы, страховых платежей. В период между платежами, начисленные, но еще не выплаченные средства могут использоваться на другие хозяйственные нужды.

К заемным средствам относятся: кредит в банке и займы на определенные сроки и под определенные проценты, средства от реализации залогового свидетельства, страхового полиса.

К нормируемым оборотным средствам относятся производственные запасы, незавершенное производство, расходы будущих периодов и готовая продукция, находящаяся на складах предприятия.

Ненормируются денежные средства предприятия, отгруженная продукция, средства в расчетах, увеличение которых свидетельствует об улучшении работы предприятия.

Преобладающую часть оборотных средств составляют нормируемые оборотные средства.

Использование нормирования оборотных средств помогает определить размер производственных запасов, необходимых предприятию для нормальной работы. Производственные запасы в оборотных фондах должны обеспечивать бесперебойное ведение процесса производства, однако создание излишних запасов приводит к ухудшению показателей предприятия, замедляет темпы расширенного воспроизводства.

Нормирование оборотных средств заключается в установлении норм запаса в днях и нормативов в натуральном и денежном выражении.

1. Производственные запасы

1.1. Абсолютные величины

1.1.1.натуральная форма(расчет складских помещений)

1.1.2. стоимостная денежная форма(планирование ОФ и составлении финансовых планов)

        1.2. Относительные величины(выражаются в суточной, недельной или месячной потребности предприятия)

Производственные запасы для энергетических установок разделяются на:

Текущие предназначены для обеспечения повседневных потребностей производства при эксплуатационном обслуживании и текущем ремонте. Норма запаса  в днях для текущего запаса равна половине длительности интервала между поставками.

Страховые (аварийные) запасы предназначены для создания гарантий на случай непредвиденных задержек топлива в пути. Страховой запас составляет примерно 50% от текущего.

Норматив в натуральном выражении (ПЗнi), который необходим для проектирования складских помещений и организации поставок ОС определяется:

              ПЗнi = ΣVi· gi · Tз ,

где ПЗнi – норматив i-го производственного запаса в натуральном выражении; Vi – количество продукции i-го вида, производимое в единицу времени; gi – норма расхода топлива, материала, запасных частей на единицу продукции; Тз – норма запаса в днях.

Денежный норматив ОС определяется путем умножения натурального норматива на цену элемента производственных запасов:

                       Кпзi = ПЗнi · Цi ,

где Цi – цена элемента производственных запасов (единицы топлива, материала и т.д.).

Нормируемые ОС, наряду с основными средствами входят в состав имущества предприятия. ОС постоянно находятся в движении, изменяя свою форму и размер. Для проведения экономического анализа используют среднегодовую стоимость нормируемых ОС:

[image: image190.emf]

Scp.г = (( Sн1.01+ Sн31.12)/2 + Sн1.04 + Sн1.07 + Sн1.10)/4 ,

Где Sн1.01, Sн31.12, Sн1.04, Sн1.07, Sн1.10 – стоимость нормируемых оборотных средств на начало и конец года и на первое число каждого квартала.

Эффективность использования ОС на предприятии характеризуется показателями оборачиваемости и времени их оборота.

Коэффициент оборачиваемости оборотных средств (число оборотов) характеризует скорость оборота и определяется как отношение выручки от реализации продукции к среднегодовой сумме оборотных средств предприятия:                            
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Коэффициент оборачиваемости показывает, на какую сумму реализовано готовой продукции за счет каждого рубля оборотных средств в данный период времени.

Период или время оборота оборотных средств преобразует предшествующий показатель в дни. Таким образом, среднее время оборота ОС рассчитывается по выражению:                            
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 Где tг– рассматриваемый календарный период (год).

К путям ускорения оборачиваемости оборотных средств можно отнести:

1. Увеличение выпуска продукции и ускорения ее реализации. Это может 

    быть достигнуто за счет улучшения использования производственных     

    фондов, уменьшения времени ремонта оборудования, недопущения ава-

    рийного выхода оборудования, увеличения качества продукции.

2. Уменьшение сверхнормативных производственных запасов (особенно до-

    рогостоящих).

3. Организация своевременно поставки запасных частей и материалов, увя-   

    занную с графиком ремонта.

4. Экономичные режимы работы оборудования. Механизация и автоматиза-

    ция технологических процессов, позволяющая уменьшить необходимое   

    количество оборотных средств.

Улучшение использования основных производственных средств и ускорение оборачиваемости оборотных средств позволит получить больше продукции на каждый рубль производственных фондов, увеличить прибыль и рентабельность предприятия.

Билет №5.Капитальное строительство. Виды кап.строительства (новое, расширение, реконструкция и т.д.).
Для создания новых, расширения или реконструкции существующих предприятий необходимо затрачивать материальные, денежные и трудовые ресурсы. Совокупные затраты этих ресурсов называются капитало вложениями.
К новому строительству относится строительство зданий, сооружений, предприятия, осуществляемое на новых площадках по утвержденному проекту.

К расширению действующего предприятия относится строительство по новому проекту дополнительных производственных комплексов и производств. Расширение предприятия приводит обычно к увеличению его производственной мощности в более короткие сроки и при меньших затратах по сравнению с созданием аналогичных мощностей путем нового строительства.

Реконструкция – это осуществляемое по единому проекту полное или частичное переоборудование и переустройство производства с заменой морально устаревшего и физически изношенного оборудования, что обеспечивает увеличение объема выпускаемой продукции с меньшими удельными затратами и сроками, чем при строительстве новых или расширении действующих предприятий.

Техническое перевооружение – ведется без расширения имеющихся производственных площадей в соответствии с планом технического развития предприятия. При этом обычно требуются меньшие материальные затраты и более короткие сроки по сравнению с расширением производства.

Расширение и техническое перевооружение ведет к улучшению условий труда.

Способы ведения строительно-монтажных работ.

три способа  организации строительных и монтажных работ:

- подрядный, когда в качестве основного исполнителя выступает подрядчик - специализированная строительная организация, который работает на основе договоров, несет ответственность за качество выполненной работы, за сроки и организацию строительства. Подрядчик иногда может приглашать для выполнения специальных работ субподрядчика.

·  хозяйственный, когда заказчику выгодно организовать собственную строительную базу и вести строительство собственными силами.

· смешанный, когда крупные работы ведет подрядчик, мелкие  осуществляются собственными силами.

Билет №6. Капитальные вложения.Способы финансирования. Структура кап.вложений. Методы определения капитальных затрат. Исходные материалы для расчета кап.затрат (укрупненные показатели стоимости и единичные расценки).
Капитальные вложения Квл – это сумма двух составляющих: стоимости технологического оборудования Коб. и стоимости строительно-монтажных работ Ксмр.
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В зависимости от типа электростанций и энергетического оборудования структура капитальных вложений различна (Табл.2.1). 

Структура кап.вложений.по различным типам энергообъектов.
Соотношения между Квл, Коб и Ксмр в энергетике:

	
	     Квл, %
	          Ксмр
	    Кобор

	Электростанции

Атомные

Тепловые

Гидро-
	       100


	             40

             60

             80
	        60

        40

        20

	Электрические сети (с подстан-циями 35 кВ и

выше)
	       100
	             65
	        35


Капитальные вложения делятся на активные и пассивные. 

Активные – это затраты, непосредственно связанные с производством продукции.

 Пассивные – затраты, которые способствуют выпуску продукции.

Структура капитальных вложений тем качественнее, чем больше доля оборудования (активной части).

Способы финансирования.
Капитальные вложения могут финансироваться за счет:

· собственных финансовых ресурсов (прибыли, амортизационных отчислений, средств, полученных от продажи акций, и др.);

· заемных (банковских кредитов, облигационных займов и др.)

· привлеченных (средств внебюджетных фондов, средств государственных субсидий, средств иностранных инвесторов).

Понятие переменных и постоянных капиталовложений

Постоя́нный капита́л - часть капитала, которая используется для покупки средств производства - оборудования, сырья, материалов, но без рабочей силы.

Переменный капитал - часть капитала, которая используется для покупки рабочей силы.

Методы определения капитальных затрат. Исходные материалы для расчета кап.затрат (укрупненные показатели стоимости и единичные расценки).

Для расчетов на предварительной стадии проектирования применяют укрупненные показатели стоимости (УПС). В УПС на строительные работы в качестве удельных измерителей принимаются: 1 куб.м здания, 1 кв.м площади, 1 км наружных трубопроводов и т.д.

По оборудованию в УПС измерителями являются: агрегат, турбина, трансформатор, кран, комплект и т.п. 

Капитальные затраты могут быть представлены также как сумма условно-постоянных и условно-переменных затрат
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где Кп – постоянная часть кап.затрат,  не зависящая от установленной мощности объекта, руб.

kпер – удельная переменная составляющая капиталовложений, пропорциональная установленной мощности, руб./ед.мощности

N – установленная мощность объекта.

Если мы представим  капитальные затраты на единицу мощности, то получим удельные капиталовложения, руб./кВт:
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Билет №7 Стадии Проектирования энергетического объекта 
Проектирование осуществляется в одну или две стадии. 

Если объект небольшой мощности и при проектировании могут быть использованы типовые решения, то проектирование ведется в одну стадию. При этом создается рабочий проект. Применение типовых или повторных проектов значительно ускоряет и удешевляет проектные и конструкторские работы, сокращают сроки строительства.

В основном энергообъекты проектируются в две стадии:

1 стадия – разработка (составление) технического проекта, в котором рассматриваются вопросы места размещения, выбирается мощность и тип агрегатов, схема соединений и т.д. Решаются технические вопросы с экономической точки зрения. В конце составляется смета – свод затрат на создание объекта.

2 стадия – разработка рабочих чертежей, где происходит увязка оборудования со строительно-монтажной площадкой. В результате формируется уточненная смета.

Билет№8. Смета. Виды сметы (объектная и сводная).
Смета – является основным документом, по которому производятся расчеты между заказчиком и подрядчиком, ведется финансирование строительства.

Объектные сметы – содержащие расчет объемов работ и затрат на строительные работы, приобретение оборудование и его монтаж по отдельным объектам строительного комплекса. 

Сводные сметы -  которые составляются на основе объектных смет.

Сводная смета к техническому проекту содержит  2 части и 12 глав.

1 часть состоит из 9 глав, в ней отражены все затраты на создание объекта, начиная с затрат на подготовку территории строительства, заканчивая затратами на благоустройство территории построенного объекта.  

 2 часть включает 3 главы, отражающие затраты на подготовку кадров для будущего предприятия, содержание дирекции, затраты на научно-исследовательские работы.

В конце каждой сметы указываются непредвиденные расходы. Если смета составляется на 1 этапе – величина непредвиденных расходов большая, на 2 этапе – непредвиденные расходы составляют 3-5% от суммы затрат 12 глав.В результате учета непредвиденных расходов определяют полную сметную стоимость объекта.( ПРИ СТР-ВЕ ГЭС 13 ГЛАВ.(Затраты и работы по созданию водохранилища!!!!!))
Отличие между сметными и капитальными затратами.

Сметные и капитальные затраты не совпадают. Сметные затраты включают все расходы, связанные со строительством данного объекта, а капитальные затраты отражают непосредственно относящиеся к данному объекту.

Ксмет  = Коб + Ксмр + Кпр + Д (доход строительной организации)

Квл = Ксмет – К возв -  ∑α Ксмеж + К буд.пер. + Кпред.пер + + Smin обор.ср-в
Квозв – средства на организацию строительства, приобретение строительных материалов и т.п., которые могут по окончании строительства данного объекта частично использоваться на других стройках; 10-20% от сметных затрат

Ксмеж  - стоимость отдельных объектов, входящих в общий комплекс сооружений, используются не только данным предприятием, но и служат для других целей (водохранилище, железные и шоссейные дороги и др.)  

α - доля смежных затрат, относящихся к другим объектам;

         Кбуд.пер – капитальные затраты будущих периодов;

Кпред.пер. – затраты на предшествующие строительству работы (геологоразведочные, проектные);

Smin обор.ср. – стоимость средств необходимых для начала эксплуата ции объекта

Билет№9 Себестоимость энергетической продукции.
Все виды материальных и денежных затрат, кроме капитальных вложений, связанные с производством и сбытом продукции, называются издержками предприятия. Они составляют себестоимость изготовленной продукции.

Себестоимость продукции – это стоимостная оценка используемых в процессе производства природных ресурсов, сырья, материалов, топлива, энергии, основных средств, трудовых ресурсов, а также других затрат на ее производство и реализацию.

Себестоимость единицы продукции определяется как отношение всех производственных издержек к количеству произведенной продукции.
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 – суммарная   (полная) себестоимость, млн.руб.,
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В промышленности различают следующие виды себестоимости: цеховая, заводская и полная себестоимость.

   Цеховая представляет собой затраты цеха, связанные с производством продукции.

   Общепроизводственная (или заводская) помимо затрат цехов включает общезаводские и общехозяйственные расходы (такие как, расходы на содержание заводоуправления,  складов и т.п.).

  Полная (или коммерческая)  отражает все затраты на производство и реализацию продукции, складывается из производственной себестоимости и внепроизводственных расходов (расходы на тару, упаковку, транспортировку продукции и пр.).

В энергетике отсутствует цеховая себестоимость.

Структура себестоимости – это удельный вес составляющих затрат в суммарной себестоимости. Структура себестоимости для энергетических производств отличается от промышленности и различна для отдельных типов энергетических установок. Так, в электроэнергетике наибольшие затраты приходятся на топливо, а в машиностроительном и металлургическом комплексах – на сырье и материалы, на ТЭС и котельной – на топливо, на предприятиях тепловых сетей – на амортизационные отчисления. 

Для каждого типа производства структура   зависит от мощности, типа оборудования и масштаба производства.

Билет №10 Характеристика группировки затрат по калькуляционным статьям и по экономическим элементам.
Себестоимость продукции учитывается и планируется по экономическим элементам и по калькуляционным статьям (по статьям расходов). 

Себестоимость продукции, рассчитанная по экономическим элементам,  содержит экономически однородные элементы независимо от того, где расходуются средства и на какие цели.

К экономическим элементам относят: материальные затраты за вычетом стоимости возвратных отходов, амортизационные отчисления, расходы на ремонт, заработную плату, затраты на покупную энергию и прочие денежные расходы.

Группировка по экономическим элементам необходима для определения общих потребностей предприятия в материальных и денежных ресурсах, т.е. для составления сметы производства.

Группировка по калькуляционным статьям учитывает их производственное назначение. Такая группировка используется на действующих предприятиях, отражает состав и структуру затрат.

К калькуляционным статьям относятся:

1.топливо на технологические нужды,

  2. вода на технологические нужды,

3.основная заработная плата производственных рабочих,

4.дополнительная заработная плата производственных рабочих (на оплату отпусков, командировок и т.д.)

5.отчисления на социальное страхование с заработной платы производственных рабочих (в Пенсионный фонд, в Фонд социального страхования, в Фонд занятости, Фонд медицинского страхования),

6. расходы на содержание и эксплуатацию оборудования, в т.ч.:

       а) амортизация оборудования;

       б) расходы по текущему техническому обслуживанию;

7. расходы по подготовке к освоению производства (пусковые расходы);

8. покупная энергия на технологические нужды;

9. цеховые расходы;

10. общезаводские расходы;

  11. коммерческие расходы.

Первые 9 пунктов составляют цеховую  себестоимость, с 1 по 10 пункты – заводская себестоимость, а с учетом 11 пункта  – полную коммерческую себестоимость.

Билет №11.Издержки. Классификация издержек. Постоянные и переменные издержки (косвенные, прямые, накладные, основные).
Издержки или затраты, расходы — размер ресурсов, использованных в процессе хозяйственной деятельности предприятия.

Затраты на производство продукции могут классифицироваться :

1. По степени однородности, когда затраты можно разделить на элементные и комплексные.

К элементным затратам Иэлем относятся однородные составляющие:  на топливо, воду, сырье,  основную зарплату  производственных рабочих;   

Комплексные затраты Икомп (например, цеховые) включают  разнородные элементы, такие как  амортизация здания, заработная плата управленческого персонала, расходы на энергию, освещение и др.. Тогда общие затраты представляют собой сумму двух составляющих:
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2. По характеру зависимости от объема выпуска продукции можно выделить:

 
   а) условно-постоянные Ипост, не зависящие от объема произведенной продукции: содержание производственного персонала, амортизационные отчисления, общезаводские расходы;

б)  условно-переменные Ипер, в основном, пропорциональные объему продукции: затраты на сырье, топливо и т.д.
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-   условные переменные расходы на единицу продукции;
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- объем произведенной продукции.

Тогда себестоимость единицы продукции можно выразить формулой:


[image: image22.wmf]пер

пост

S

V

И

S

+

=

 , руб/ед.прод.

Характер снижения себестоимости зависит от соотношения условно-постоянных и условно-переменных затрат.

3. По роли в процессе производства на: 

а) основные Иосн - непосредственно связанные с процессом производства: затраты на сырье, материалы, топливо, заработную плату производственных рабочих;

б) накладные  Инакл – это расходы по обслуживанию и управлению основного производства - заработная плата административно-управленческого персонала, дополнительная заработная плата производственных рабочих, отчисления в фонд социального страхования, на охрану труда, внепроизводственные расходы.


[image: image23.wmf].

.

накл

осн

И

И

И

+

=


4. По способу разнесения расходов на единицу продукции на:

а) прямые  Ипрям – затраты, которые могут быть отнесены непосредственно на данный вид продукции. Например, затраты на теплофикационное отделение ТЭЦ полностью относят на производство тепла; или расходы на металл полностью относят на изделие из него;

б) косвенные Икосв – затраты, которые не могут быть отнесены на конкретный вид продукции. Это затраты, которые являются общими для нескольких видов продукции. Например, затраты на тепло, используемое в мартеновской печи, работающей с котлом утилизатором или на промышленной ТЭЦ.
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 В одноцелевых предприятиях (т.е. производящих один вид продукции) все расходы являются прямыми. На многоцелевых предприятиях основные затраты являются косвенными.

Косвенные затраты включаются в себестоимость отдельных видов продукции не прямо, а косвенно, путем их распределения по какому-либо показателю. Разнесение косвенных затрат зависит от методов и подходов.

Поскольку существует несколько методов разнесения расходов, рассмотрим их более подробно.

Билет №12.Методы разделения затрат по видам продукции. (краткая характеристика физ.метода,метода электрических эквивалентов) 
Существует несколько методов распределения затрат по видам продукции:

          1. Принцип пропорционального количественного показателя – физический метод (масса, объем, штуки). Все расходы комбинированного производства принимаются такими, какими они были бы при раздельном производстве, каждого из видов продукции.

Издержки при комбинированном производстве всегда меньше, чем при раздельном 
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 -  суммарные затраты комбинированного производства
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-доля на каждое раздельное                                                                              производство;      Себестоимость:  
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Этот способ разнесения затрат удобен и прост. Но имеет некоторые недостатки, главный из которых - условность показателя, пропорционально которому производится разделение затрат.

2.Метод электрических эквивалентов. 

            При распределении затрат по этому методу рассчитывается доля каждого вида энергии в общем объеме производства. Для сопоставимости все виды мощности и энергии выражаются в единицах электроэнергии, т.е. в кВт или кВт·ч. Используются различные коэффициенты – коэффициенты распределения для условно-постоянных и условно-переменных затрат. Условно-постоянные затраты определяются составом оборудования энергопредприятия, его суммарной установленной мощностью. Этот метод применяется в упрощенном виде, когда все виды затрат распределяются пропорционально количеству энергии, без учета их зависимости от режимов работы оборудования. 

Коэффициент условно-постоянных затрат по видам продукции определяется соотношениями:
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где 
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электрическая мощность оборудования 


[image: image33.wmf]тэ

N

-
электрический эквивалент мощности отборов пара на внешнее теплоснабжение  
[image: image34.wmf]тэ

N

 = 0,278 ( 
[image: image35.wmf]e

r

Q





[image: image36.wmf]тэ

э

И

И

И

+

=

S

   - суммарная мощность по отборам пара и электроэнергии, МВт


[image: image37.wmf]e

r

Q

- суммарная максимальная часовая нагрузка по теплоте на внешнее теплоснабжение, ГДж/ч.

Условно-постоянные затраты распределяются следующим образом. На электроэнергию относятся затраты: на заработную плату 
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 амортизацию  
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 , на ремонт и прочие.
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Аналогичный расчет производится по теплоте.

К переменным затратам относятся топливные затраты, которые распределяются пропорционально количеству производимой за год энергии.
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где  
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 EMBED Equation.3 [image: image43.wmf]- эквивалент суммарной годовой энергии
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Затраты на топливо для производства тепла и электроэнергии
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Себестоимость выработанной единицы электроэнергии и тепла
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Себестоимость электроэнергии и тепла, отпущенных потребителю 
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где Эг – годовая выработка электроэнергии, кВт·ч/год;

          Эсн – расход  электроэнергии на собственные нужды, кВт·ч/год;

        Qотп – годовое количество отпущенной тепловой энергии, ГДж/год;

        Иэ – издержки на выработку электроэнергии, млн.руб./год;

     И тэ - издержки на выработку теплоэнергии, млн.руб./год.

Билет №13.Основные составляющие себестоимости энергетической продукции.((И, Ит и т.д.).
Все затраты предприятия на производство и реализацию энергетической продукции, выраженные в денежной форме, составляют себестоимость этой продукции.

             Годовые затраты (руб/год) на производство энергетической продукции при расчете по экономическим элементам можно определить формулой:
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где 
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 - затраты на топливо;
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 - расходы на потребляемую энергию;
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 - затраты на вспомогательные материалы и приобретаемую со стороны 

          воду;
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 - затраты на услуги своих вспомогательных производств и услуги 

          внешних организаций;
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 - амортизационные отчисления;
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 - затраты на заработную плату;
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 - затраты на ремонт;
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 - общепроизводственные затраты (заработная плата административно-

         управленческого персонала, охрана предприятия и др.);
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 - прочие затраты (расходы по охране труда, на спец.одежду, отопление,  

         освещение производственных зданий).

При укрупненных расчетах себестоимости ряд статей, имеющих небольшой удельный вес, можно объединить в одну статью - прочие суммарные расходы. 

Тогда можно записать:
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где 
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 - затраты на топливо;
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 - амортизационные отчисления;
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Расчет каждого из элементов
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1. Топливная составляющая. Это основной элемент затрат для тепловой станции, промышленной котельной, который составляет 50-80% от суммы затрат на производство электрической энергии и тепла. Данный вид затрат рассчитывается по формуле:
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где 
[image: image72.wmf]т
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 - годовой расход натурального топлива;
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 - цена натурального топлива;

В настоящее время цены на единицу натурального топлива составляют около:

уголь 400 руб/т.н.т.; газ-  900 руб./тыс.куб.м
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Потери твердого топлива включают: механические потери, зависящие от количества перегрузок топлива и  химические потери, которые приводят к ухудшению качества топлива - озоление топлива в результате самовозгорания, нагрева, возникающего вследствие процесса окисления топлива. 

2. Издержки на амортизацию можно определить из выражения:
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где Нам –норма амортизационных отчислений, %;

      К – капиталовложения, млн.руб.

С учетом структуры основных средств и срока службы оборудования и остальных средств определяется комплексная норма амортизационных отчислений. Для укрупненных расчетов αам учитывается для всего предприятия, а не для каждого элемента в отдельности.

3. Затраты на ремонт  на ремонт основных средств энергопредприятий (зданий, сооружений, оборудования, хозяйственного инвентаря и пр.) включают стоимость материалов для ремонта и используемых запасных частей, заработную плату (основную и дополнительную) и начисления в фонд социального страхования ремонтного персонала, стоимость услуг сторонних ремонтных организаций, своих вспомогательных производств и пр. При укрупненных расчетах расходы на ремонт принимаются в долях от балансовой стоимости основных фондов.
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βрем – доля отчислений в ремонтный фонд, %;

К – балансовая стоимость основных фондов (капиталовложения), млн.руб.

4. Издержки на заработную плату определяются, исходя из средне годового фонда оплаты труда персонала с учетом отчислений в социальные фонды, млн.руб/год
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[image: image80.wmf]где 
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 - численность эксплуатационного персонала, определяется на основе штатного коэффициента и установленной мощности станции,
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[image: image83.wmf]экс
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- штатный коэффициент, удельная численность персонала, т.е. количество человек приходящихся на единицу установленной мощности, чел/тыс.кВт·ч
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 - годовой фонд оплаты труда, млн.руб.;
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- процент отчислений на социальные нужды, %;

   Nуст – установленная мощность оборудования, МВт.

5. Прочие затраты зависят от мощности электростанции и численности персонала. Поэтому прочие расходы могут быть определены для приближенных расчетов в долях от условно-постоянных затрат. Можно принять, что
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Этот метод расчета применяется на КЭС, ГТУ, ПГУ. У ТЭЦ есть особенности, которые связаны с комбинированной выработкой электроэнергии и тепла. Для ТЭЦ в основе физического метода полагается, что на получение тепла из отборов турбин затрачивается такое количество энергии, как и при отпуске теплоты непосредственно из котла. Возможно распределение и  по фазам производства. 

Пути снижения себестоимости энергетической продукции

Снижение себестоимости является основным источником повышения рентабельности производства. Это особенно важно в условиях регулируемого рынка.

Для  снижения себестоимости в условиях действующего предприятия могут быть проведены следующие мероприятия:

1. Мероприятия реконструктивного характера (совершенствование);

2. Мероприятия режимного характера (выбор более выгодного состава оборудования, установление более выгодного распределения нагрузки между работающими энергогенерирующими агрегатами);

3. Мероприятия, направленные на использование теплоты уходящих газов, отработанного пара и др.
4.Мероприятия, направленные на снижение потерь:

а) топлива при хранении и   транспортировке;

б) энергетической продукции при передачи ее потребителю и расходуемой на собственные нужды;

в) материалов и масел

5. Мероприятия организационно-технического характера -механизация и автоматизация производственных процессов и ремонтных работ, укрупнение и объединение мелких административно-управленческих отделов и др.

В условиях проектирования путями снижения себестоимости могут быть :

1) Повышение единичной мощности энергогенерирующего оборудования и предприятий в целом;

2) Применение безотходных производств;

3) Применение комбинированных энергетических и энерготехнологических установок;

4) Разработка рациональных схем топливо- и энергоснабжения, включая использование возобновляемых энергетических ресурсов (ВЭР);

5) Рациональная организация строительства, включающая сокращение сроков строительства, использование местных строительных материалов и др.

Целесообразность проведения этих мероприятий должна быть установлена на основе технико-экономических расчетов.

Билет №14.Особенности ценообразования на энергетической отрасли
Цена – это фундаментальная экономическая категория, которая представляет собой денежную стоимость единицы товара. Цена – это количество денег, за которое продавец согласен продать, а покупатель купить товар.

Ценообразование – процесс формирования цен на товары, характеризуемый методами, способами установления цен. Различают две основные системы ценообразования: рыночное ценообразование на основе взаимодействия спроса и предложения и централизованное государственное ценообразование на основе назначения цен государственными органами. Характер взаимодействия спроса и предложения определяется типом модели рыночных отношений. В энергетической отрасли используются оба способа ценообразования.
Билет №15.Тарифы на электроэнергию и теплоту.
Тарифы, или тарифные ставки устанавливаются дифференцированно по видам потребителей (население, сельское хозяйство, промышленность, общественные организации) и в зависимости от режима энергопотребления.  

В соответствии с различной себестоимостью продукции цены на нее для различных потребителей, отличающихся режимом работы, следует установить различные. Такие меняющиеся цены называются тарифами.

Тариф на электроэнергию, который устанавливается в соответствии с характером образования себестоимости (постоянные и переменные расходы) называется двухставочным тарифом.
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дополнительный тариф (ставка за единицу потребленной энергии), руб./кВт(ч.


[image: image94.wmf]т

Э

 -
объем потребления энергии, кВт(ч.

Применение двухставочного тарифа, во-первых, обеспечивает покрытие условно-постоянных расходов производителей электроэнергии, во-вторых, стимулируется сглаживание графика нагрузки потребителей.

В ближайшее время планируется ввести многоставочные тарифы и для промышленных объектов. Повышенная плата будет установлена за потребление в часы  прохождения максимума суточного графика электрических нагрузок и льготное потребление в ночные часы.

В этом случае плата составит:
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- энергопотребление и сниженный тариф в период максимума графика нагрузки потребителей.
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Введение многоставочных тарифов приводит к выравниванию графика энергопотребления, что существенно улучшает условия и технико-экономические показатели работы энергопроизводителей.

Тарифы в настоящее время дифференцированы и в зависимости от напряжения. Для высокого напряжения тарифы ниже.

Тарифы на теплоту дифференцируются по энергосистемам, видам и параметрам теплоносителя. Расчеты с потребителем производятся по одноставочному тарифу, величина которого зависит от определенных параметров пара и горячей воды. При снижении параметров потребляемого пара снижается  и тариф, т.к. отпуск теплоты с паром более низких параметров повышает выработку электрической энергии по теплофикационному циклу, что приводит к экономии топлива и снижению эксплуатационных расходов.

Плата за тепловую энергию определяется по формуле:
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 - количество потребленной тепловой энергии.

Тариф устанавливается, исходя из условия полного возврата конденсата. За не возврат конденсата потребители дополнительно возмещают энергоснабжающим организациям затраты на воду по специальному тарифу. За теплоту с возвращаемым конденсатом энергоснабжающая организация оплачивает потребителю.

Суммарная оплата за теплоту:
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Такой метод стимулирует экономию теплоты и максимальный возврат  конденсата с более высокой температурой.

В настоящее время в ряде систем теплоснабжения проводится разработка и внедрение двухставочных тарифов на теплоэнергию. 

Билет №16. Категории ППП. Перечислить и охарактеризовать.
К промышленно-производственному персоналу относятся работники, непосредственно участвующие  в процессе производства и руководящие им.

Непромышленный персонал обслуживает непромышленные хозяйства и организации.

Промышленно-производственный персонал делится на эксплуатационный, ремонтный и административно-управленческий.

В состав эксплуатационного персонала входят:

- рабочие, непосредственно обслуживающие производственные процессы в основном и обслуживающем производстве;

- служащие, выполняющие преимущественно вспомогательные функции;

- инженерно-технические работники (ИТР), осуществляющие техническое и экономическое руководство производственно-хозяйственной деятельностью всего предприятия (для чего требуется высшее или среднее специальное образование);

- младший обслуживающий персонал, выполняющий простые вспомогательные работы, которые не требуют профессиональной подготовки – уборку, охрану;

- ученики различных специальностей и профессий.

Ремонтный персонал разделяется на собственный ремонтный персонал и привлекаемый со стороны (ремонтный персонал подрядных организаций) и состоит из рабочих, ИТР, служащих, младшего обслуживающего персонала и др.

Административно-управленческий персонал обеспечивает общее управление всеми подразделениями предприятия. Он включает дирекцию, службы, занимающиеся информационным обеспечением, планово-экономическими и бухгалтерскими расчетами, материально-техническим обеспечением, сбытом продукции и т.п.

Ввиду непрерывного характера энергетических производственных процессов работа ведется круглосуточно, поэтому значительная часть эксплуатационного персонала образует дежурный персонал.

Билет №17.Оплата труда, Формы и системы зар.платы.
Заработная плата – это вознаграждение за труд.

Различают номинальную и реальную заработную плату.

Номинальная заработная плата – это начисленная и полученная работником заработная плата за его труд за определенный период.

Реальная заработная плата – это количество товаров и услуг, которые можно приобрести за номинальную заработную плату; реальная заработная плата – это «покупательная способность» номинальной заработной платы.

Реальная заработная плата зависит от величины номинальной заработной платы и цен на приобретаемые товары и услуги. Например, при повышении номинальной заработной платы на 15% и инфляции за этот период на уровне 10%  реальная заработная плата увеличится только на 5%. 
Оплата труда в энергетике строится так же, как и во всей промышленности. Здесь применяются  сдельная, повременная и аккордная (единовременная  за выполненную работу) системы оплаты.

Сдельная оплата предусматривает разновидности:

· Прямая сдельная;

· Сдельно-прогрессивная;

· Сдельно-премиальная системы.

Прямая сдельная оплата – это оплата по установленным ставкам за производство единицы продукции или работы. Иногда такая оплата предусматривает выполнение установленных норм выработки или времени, и размер оплаты напрямую зависит от  объема произведенной продукции или работ.

Сдельно-прогрессивная система включает оплату за определенный, рассчитанный по нормам объем выработанной продукции или выполненной работы так же, как и при прямой сдельной. А вот производство продукции или работы сверх установленного объема оплачивается уже по повышенным ставкам. 

При сдельно-премиальной системе оплата за установленный объем выработки ведется по прямой сдельной, а при перевыполнении планового задания работники премируются, причем размер премий чаще всего устанавливается в определенном размере за каждый процент перевыполнения задания против установленных норм.

Повременная система оплаты также имеет свои разновидности:

· Простая повременная (система тарифных ставок или должностных окладов);

· Повременно-премиальная.

При повременной системе оплаты труда, кроме основной заработной платы, предусмотрена доплата за работу в ночные смены, в выходные и праздничные дни и некоторые другие.

Повременно-премиальная система имеет много разновидностей, различия между которыми в основном сводятся к установлению предмета премирования. Прежде главным условием премирования было выполнение плановых заданий, которые и устанавливались так, чтобы их легко можно было выполнить и перевыполнить, причем в критических ситуациях широко была распространена практика “корректировки” планов в сторону понижения. 

           В настоящее время применяются следующие системы оплаты труда:

1) тарифная система – совокупность нормативов, с помощью которых регулируется уровень заработной платы различных групп и категорий работников в зависимости от квалификации работников, сложности выполняемой работы, условий, характера и интенсивности труда, условий (в том числе природно-климатических) выполнения работ; вида производства. Основными элементами тарифной системы являются: тарифно-квалификационные справочники, тарифные сетки, тарифные ставки, тарифные коэффициенты, надбавки и доплаты за работу с отклонениями от нормальных условий труда;

2) бестарифная система – определение размера заработной платы каждого работника в зависимости от конечного результата работы всего рабочего коллектива;

3) система( плавающих окладов( – ежемесячное определение размера должностного оклада работника в зависимости от роста (снижения) производительности труда на участке, обслуживаемом работником, при условии выполнения задания по выпуску продукции;

4) система оплаты труда на комиссионной основе – установление размера заработной платы в виде фиксированного процента дохода, получаемого предприятием от реализации продукции (работ и услуг).

Билет №18.Инвестиционный проект. Общая характеристика.
Инвестиции – это  вложения капитала в развитие предприятия,  мероприятия по повышению эффективности производственно-хозяйственной деятельности или ценные бумаги  с целью получения экономического результата. 

      Инвестиционная деятельность имеет ряд специфических особенностей: 

· Вложение капитала и получение результата разделены во времени. 

· Наличие альтернативных вариантов вложения капитала.

· Дефицит необходимых ресурсов, в первую очередь, финансовых.  

· Невозможность ограничить  инвестиционную деятельность рамками предприятия, так как возникает необходимость привлечения сторонних  организаций, цели которых не всегда совпадают с целями предприятия.

Инвестиционный проект – это комплексный план создания или модернизации производства с целью получения экономической выгоды.

 Период разработки и реализации инвестиционного проекта называется инвестиционным циклом и состоит из 3-х стадий: прединвестиционной, инвестиционной, производственной.

На прединвестиционной стадии изучаются возможные варианты реализации проекта, определяются прогнозные оценки затрат, рыночного спроса на продукцию, различных видов эффектов, а также  проводятся технико-экономические исследования, связанные с качеством,  технологическим уровнем и т.п. Технико-экономическое обоснование проекта либо основывается на экспертных оценках затрат и результатов, либо определяется, исходя из укрупненных  (удельных)  показателей.

В ходе этих исследований используется итеративный метод получения оценок экономической эффективности проекта. Каждая последующая итерация предполагает использование более точных данных об условиях реализации проекта, т.е. постепенное снижение уровня неопределенности исходной информации. 

Параллельно решаются организационные проблемы: уточняются сроки, определяется круг участников проекта, источники финансирования и т.п.        

Заканчивается эта стадия составлением программы финансирования и разработкой бизнес-плана. Важнейшим разделом бизнес-плана является  экономическое обоснование, смысл которого – представление информации в виде, позволяющем инвестору сделать заключение о целесообразности или нецелесообразности осуществления инвестиций. 

На инвестиционной стадии окончательно отбираются организации, участвующие в проекте: подрядчики и поставщики, готовится соответствующая правовая и проектная документация, создается система управления проектом: в случае нового строительства – создается дирекция будущего предприятия, а на действующем предприятии – назначается управляющий проектом.  Проводится строительство, монтаж и наладка оборудования. 

На производственной стадии – осуществляется  эксплуатация объекта.

Реализация инвестиционного проекта    может быть представлена, как два взаимосвязанных экономических процесса: инвестирования и получения доходов от вложенных средств. Эти процессы протекают последовательно или на некотором временном отрезке параллельно. Основные стадии инвестиционного цикла представлены на рис. 8.1.
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Рис. 8.1 Схема стадий инвестиционного проекта.

Все стадии вместе составляют расчетный период, который охватывает  инвестиционный процесс,  процесс производства в ходе которого получают доход, и процесс ликвидации проекта.

          Расчетный период – это период времени, в течение которого инвестор вкладывает средства и возвращает их с выгодой для себя в случае благоприятной ситуации. Продолжительность расчетного периода определяется, исходя  из периода  конкурентоспособности данной технологии или продукция. 

Билет №19.Статистические методы оценки финансово-экономической эффективности инвестиций 

Упрощенные методы основаны на использовании учетных оценок результатов инвестиционной и производственно-хозяйственной деятельности. При их использовании не рассматривается весь расчетный период, а выделяются наиболее характерные периоды времени. Например, период освоения производства продукции или период максимального объема продаж. Поэтому с их помощью можно получить только укрупненную оценку эффективности проекта, которая носит скорее прогнозный характер.  Но в силу своей простоты и наглядности, упрощенные  методы широко применяются на ранних стадиях изучения проекта для получения экспресс-оценки. Эти методы целесообразно использовать и для оценки небольших проектов: малозатратных и быстроокупающихся. В энергетике к числу таких проектов можно отнести  реализацию некоторых энергосберегающих мероприятий.

Показатели финансово-экономической эффективности проекта, полученные с использованием упрощенной схемы расчета, называют простыми. Рассмотрим их более подробно. 

1.Чистая прибыль (
[image: image107.wmf]ч

П

) – определяется по характерному году расчетного периода, когда достигнут проектный уровень производства, но еще продолжается возврат капитала.
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[image: image109.wmf]р
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-
объем реализованной продукции без учета НДС;


[image: image110.wmf]И

-
издержки, включая амортизацию и финансовые издержки;


[image: image111.wmf]Н

-
налог на прибыль.

2. Рентабельность инвестиций характеризует прибыль полученную с рубля вложенного капитала. Он определяется как отношение чистой прибыли к сумме инвестиций.
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[image: image113.wmf]K

- – суммарный размер инвестиций.

 Если инвестор неизвестен, то рентабельность основного капитала определяется как
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[image: image115.wmf]1
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- годовые эксплуатационные издержки без учета затрат на амортизацию и финансовых издержек.

Рентабельность инвестиций для акционерного капитала


[image: image116.wmf]акц

ам

ч

оку

K

И

П

R

+

=

,

где 



[image: image117.wmf]ам

И

 - годовые амортизационные отчисления;



[image: image118.wmf]акц

K

 - акционерный капитал.

Сравнивая расчетную величину рентабельности инвестиций с минимальным или средним уровнем доходности, который определяется % ставки по кредитам, облигациям, ценным бумагам или депозитам, можно сделать заключение о целесообразности данного проекта. Если это значение меньше среднего уровня доходности, то реализацию проекта следует признать нецелесообразной.

3. Простой срок окупаемости капиталовложений  (Tокп)– представляет собой период времени, в течение которого сумма чистой прибыли покроет инвестиции. Определение срока окупаемости производится последовательным суммированием чистой прибыли по годам расчетного периода пока полученная сумма не сравняется с суммой капиталовложений.
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Критерием эффективности в данном случае является приемлемый срок окупаемости для инвестора.

Простой срок окупаемости для акционерного капитала.
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[image: image121.wmf]c

t

-
срок завершения инвестиций
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-
время начала производства
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И

-
общие эксплуатационные издержки без амортизации и финансовых издержек

Амортизационные отчисления – это временно свободные денежные средства, предназначенные для замены основных фондов при их износе, которые могут рассматриваться как дополнительный источник финансирования. При этом простой срок окупаемости будет равен:


[image: image124.wmf]ам

ч

окп

И

П

K

T

+

=


Недостатком этого показателя является то. что при его определении  не учитывается изменение доходности проекта за пределами срока окупаемости. Поэтому он не может применяться при сопоставлении вариантов различающихся по продолжительности расчетного периода.

4. Срок предельно возможного полного возврата кредита 
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[image: image127.wmf]з
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 - заемный капитал.

Искомой величиной является срок равный 
[image: image128.wmf]кр

T

, обеспечивающий равенство левой и правой частей.

Наряду с очевидными достоинствами  упрощенные методы имеют ряд существенных недостатков:

- не учитывается фактор времени: ни прибыль, ни объем инвестируемых средств не приводится к текущей стоимости.

- показателем возврата инвестируемого капитала принимается только прибыль.

- рассматриваемые показатели позволяют получить только одностороннюю оценку эффективности проекта, т.к. они основаны на использовании одинаковых исходных данных: суммы прибыли и суммы инвестиций.

Упрощенные методы основаны на использовании учетных оценок результатов инвестиционной и производственно-хозяйственной деятельности. При их использовании не рассматривается весь расчетный период, а выделяются наиболее характерные периоды времени.

Билет №20. Прибыль.
Прибыль является обобщающим показателем производственно-хозяйственной деятельности предприятия.

Прибыль представляет собой стоимость прибавочного труда или денежное выражение прибавочной стоимости, полученной в процессе производства. Она вычисляется как разность между суммой реализации (Ор) и издержками (И) или как разность между рыночной ценой (Ц) и себестоимостью (s), умноженной на объем производства (V):
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где Пб – валовая или балансовая прибыль, руб./год
Действуя в рыночных отношениях, производители стремятся получить максимум прибыли. Для этого существует несколько способов:

1. Повышение продажной цены. Как известно, в условиях рынка на ценообразование влияет соотношение спроса и предложения. Но производители-монополисты, в том числе и энергетика как естественный монополист, имеют некоторую возможность поднимать тарифы на свою продукцию в пределах, ограниченных мерами государственного регулирования рынка.
2. Снижение себестоимости продукции. Это достигается путем повышения эффективности производства, причем  наиболее целесообразно техническое перевооружение на базе современной техники. Возможны и другие пути – реконструкция, модернизация, совершенствование организации производства. Чем ниже себестоимость и цена производства по сравнению с конкурентами на рынке, тем выше прибыльность.
3. Увеличение объема производства. Но энергетика не может увеличить объем производства по своему желанию, кроме отдельных случаев (ремонтные, строительно-монтажные работы, и т.п.). По мере формирования рынка энергетической продукции, при появлении независимых, конкурирующих между собой энергопроизводителей, в энергетике может возникнуть нормальная рыночная ситуация, когда одни производители будут расширять объем своего производства за свет вытеснения других.
Для энергетики главными способами увеличения прибыльности является повышение эффективности производства за счет поддержания оборудования в хорошем техническом состоянии путем регулярного и качественного ремонтного обслуживания, режимная оптимизация работы оборудования, его оптимальная загрузка в каждый момент времени и др. Основные пути снижения себестоимости можно определить при анализе технико-технологических факторов, определяющих величину отдельных статей эксплуатационных затрат. Очевидно, что главным для повышения эффективности производства в энергетике является снижение удельных расходов топлива на единицу энергии.

В распоряжении предприятий остается не вся балансовая прибыль, а только ее часть - чистая  прибыль, остающаяся после вычета из нее различных налогов и обязательных платежей (H):
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В настоящее время часть налогов включается в себестоимость продукции отдельной статьей, отчисления в пенсионный фонд учитываются в издержках по заработной плате, а остальная, большая часть платится из прибыли предприятия. Из балансовой прибыли вычитаются именно те налоги, которые выплачиваются из прибыли предприятия.

Билет №21.Интегральные методы оценки финансово-экономической эффективности инвестиций.
Процедура приведения разновременных платежей к базовому периоду называется дисконтированием, а получаемая величина – дисконтированной стоимостью.

Расчет коэффициентов приведения производится на основании ставки.  или нормы дисконта ( Е ). Смысл этого показателя заключается в изменении темпа снижения ценности денежных ресурсов с течением времени. Соответственно значения коэффициентов пересчета всегда должны быть меньше единицы.

Например, дисконтированный поток платежей можно выразить формулой:
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[image: image132.wmf]t
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   -поток платежей; 
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 -дисконтированная величина потока платежей 
[image: image134.wmf]t
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;


[image: image135.wmf]t


-порядковый номер расчетного шага;


[image: image136.wmf]E


-норма дисконта.

Чистый дисконтированный доход (ЧДД)

Чистый дисконтированный доход (ЧДД) используется для сопоставления инвестиционных затрат и будущих поступлений, приведенных в эквивалентные условия, и определения положительного и отрицательного сальдо (баланса).

После определения приведенной стоимости поступлений и отчислений денежных средств, ЧДД определяется как разность между указанными двумя величинами. Полученный результат может быть как положительным, так и  отрицательным, в зависимости от того, каким оказался баланс между денежными  поступлениями и отчислениями. ЧДД определяется по формуле:


[image: image137.wmf],

)

1

(

0

t

T

t

t

Е

Э

ЧДД

p

-

=

+

=

å



где  

  
[image: image138.wmf]t
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– чистый поток платежей (чистый доход)
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[image: image140.wmf]p
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объем реализованной продукции;
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издержки без амортизации и финансовых издержек;
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капитальные вложения в год t;
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ликвидационная стоимость в год 
[image: image144.wmf]t
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 - налоговые платежи в год  
[image: image146.wmf]t
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Если ЧДД > 0, то данный проект эффективен, инвестор вернет вложенный капитал и получит прибыль.

Если ЧДД = 0, то инвестор может быть уверен, что вложенный капитал не обесценится.

Если ЧДД < 0, то вложение капитала приведет к уменьшению его стоимости, т.е. экономически нецелесообразно.

При сравнении 2-х и более вариантов в сопоставимых условиях критерием оптимальности является  максимальное значение ЧДД. 

Доходность (рентабельность) инвестиций

Индекс рентабельности (ИД) проекта представляет собой отношение приведенных доходов к приведенным (на ту же дату) расходам по реализации проекта. Он отражает доход в расчете на единицу инвестиций.

Проект можно принять, если индекс рентабельности превышает единицу; проект отвергается, если индекс доходности меньше единицы. Чем выше индекс рентабельности, тем удачнее проект.

Индекс доходности является показателем сходным по своей экономической сущности с чистым дисконтированным доходом, но в отличие от него является относительным показателем. Благодаря этому он очень удобен при выборе одного проекта из ряда альтернативных, имеющих примерно одинаковые значения ЧДД. ИД рассчитывается по формуле:
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ЧДД зависит от нормы дисконтирования. При отсутствии дисконтирования ЧДД будет 
[image: image148.wmf]max

, постепенно снижаясь по мере увеличения нормы дисконтирования.

Внутренняя норма доходности 

Внутренняя норма доходности (ВНД) численно равен норме дисконтирования, при которой сумма дисконтированных притоков денежных средств равна величине дисконтированных оттоков денежных средств за расчетный период, включая в себя период строительства и период эксплуатации. По существу этот показатель характеризует рентабельность проекта с учетом разновременности доходов и расходов, роста цен, выплаты налогов и т.д. ВНД – это значение нормы дисконтирования, при котором ЧДД = 0.

Билет №22.Норма дисконтирования. Учет влияния уровня инфляции и риска в норме дисконтирования.
Норма дисконтирования 

Важную роль в получении объективной оценки экономической эффективности инвестиционного проекта  играет установление  нормы дисконта  в соответствии с правилами инвестиционного анализа.

Величина нормы дисконтирования определяется двумя  факторами: ценой капитала и способом учета инфляции.  

Норма дисконта устанавливается в зависимости от того, какова экономическая природа используемого капитала и,  соответственно, его цена. 

В качестве приближенного значения ставки дисконтирования могут быть использованы существующие усредненные процентные ставки по долгосрочным ставкам рефинансирования, устанавливаемые ЦБ РФ.

Если оценка экономической эффективности инвестиционного проекта проводится исходя из реальных условий финансирования, то учитывается фактическая цена капитала.

Цена собственного капитала принимается равной величине инфляции, заемного – банковскому проценту,  акционерного – величине дивидендов.

Если финансирование проекта производится за счет нескольких источников финансирования, то в расчетах экономической эффективности используется средневзвешенное значение нормы дисконта.

Учет инфляции при оценке экономической эффективности инвестиционных проектов.
Расчет экономической эффективности можно проводить в базисных ценах и  в прогнозных ценах, или  расчетных.

Базисные цены – это цены сложившиеся на момент проведения расчета.  Расчет рекомендуется проводить на стадии технико-экономического решения, т.е. на стадии выбора вариантов осуществления проекта. На стадии технико-экономического обоснования рекомендуется проводить расчет всех денежных потоков в прогнозных ценах. В них учитывается влияние инфляции.

Инфляция – снижение покупательной способности единицы денежных средств, в результате чего прогнозируемые масштабы затрат и доходов по годам расчетного периода растут в соответствии с принятыми темпами инфляции.
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 индекс инфляции, т.е. индекс изменения цены от первого года к году 
[image: image151.wmf]T
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Расчетные цены применяются для определения показателей эффективности (ВНД, ЧДД).


[image: image152.wmf]u

Ц

Ц

n

p

a

+

=

1

,



где


[image: image153.wmf]u

a


средний темп инфляции в год  
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прогнозная цена. 

При использовании базисных (постоянных) цен обеспечивается соизмеримость всех стоимостных показателей на протяжении срока жизни проекта, при этом необходимо, чтобы исходные параметры, выражающие стоимость капитала (например, процентные ставки по кредитам, депозитным вкладам), были очищены от инфляционной составляющей.
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– номинальная ставка дисконта, существующая на данный момент времени, она в себе учитывает инфляцию.
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реальная ставка дисконта, т.е. очищенная от инфляции.
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       формула справедлива, если темп инфляции не высок (от 3-5 %).

Если темп инфляции больше 5%,то применяют другую формулу
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На всех стадиях прединвестиционных исследований в той или иной степени присутствует фактор неопределенности. Естественно, степень неопределенности будет уменьшаться по мере уточнения исходной информации, изучения сложившейся ситуации и определения целей проекта и конкретных способов их достижения. Однако полностью исключить неопределенность при планировании в принципе невозможно. Поэтому общая оценка проекта должна выполняться с учетом возможных изменений внешних и внутренних параметров при его осуществлении. Оценка риска осуществления инвестиций в проекты в меньшей степени, чем другие способы оценки поддается формализации. Именно поэтому эта стадия подготовки проекта часто является заключительной и носит, как правило, вспомогательный характер.

Учет риска вложения капитала в норме дисконтирования

Риск – это возможное уменьшение реальной отдачи капитала по сравнению с ожидаемой. Вложения капитала, связанные с большим риском получения ожидаемого эффекта в полной мере могут быть оправданы лишь в случаях, если расчетная норма доходности будет выше, чем при вложении капитала в менее рисковые проекты. 

Один из способов учета риска – добавление рисковой надбавки в величину 
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надбавка за риск.

Ориентировочные рекомендации по установлению 
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1. Для инвестиций в объекты с традиционно-техническими решениями надбавка применяется в пределах 0,02 – 0,03.

Для инвестиций в объекты новой техники 
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,  причем, если 0,1 – весь объект.

Билет №23.Дисконтированный срок окупаемости капиталовложений – как критерий эффективности инвестиций. Методика применения. Недостатки.
Дисконтированный срок окупаемости .

Дисконтированный срок окупаемости (
[image: image165.wmf]ок

T

) численно равен периоду времени, в течение которого полностью возмещаются дисконтированные капитальные вложения за счет прибыли, полученной от эксплуатации объекта.

При решении уравнения 
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Если срок окупаемости меньше расчетного периода 
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, проект окупается.

Определение срока окупаемости  один из самых простых и широко распространен на практике, не предполагает временной упорядоченности денежных поступлений. Алгоритм расчета срока окупаемости (Ток) строится следующим образом:

Суммируется чистая прибыль по годам расчетного периода до тех пор, пока эта сумма не сравняется с суммой инвестиционных расходов. Минимальное значение номера года в течение которого получают положительное значение разности дисконтированной чистой прибыли и дисконтированной величины инвестиций является сроком окупаемости, т.е.: 

Ток = min t, при котором сумма доходов превышает сумму инвестиций.

Процесс суммирования можно начать от 
[image: image170.wmf]0
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, а можно от момента завершения строительства.

Для расчета дисконтированного срока окупаемости можно использовать как аналитический метод, так и графический. В последнем случае строят зависимость изменения ЧДД по годам расчетного периода и точка пересечения этого графика с осью абсцисс является количественным значением Ток.. 
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       Рис. 8.2 Графический метод определения срока окупаемости.

Срок окупаемости является индикатором ликвидности, дает информацию о том, как долго средства будут заморожены в проекте. Длительный период окупаемости означает, что соотношение между годовыми чистыми потоками и начальными инвестициями относительно неблагоприятное. Короткий период окупаемости обычно соответствует высокому годовому чистому потоку денежных средств.

Показатель срока окупаемости инвестиций очень прост в расчетах, но вместе с тем имеет ряд недостатков. Во-первых, он не учитывает влияние доходов последних периодов, во-вторых, не делает различия между проектами с одинаковой суммой доходов, но различным распределением доходов по годам. 

Билет №24.ВНД – как основной критерий эффективности долгосрочных вложений капитала. Экономический смысл. Методика определения и использования.
Внутренняя норма доходности 

Внутренняя норма доходности (ВНД) численно равен норме дисконтирования, при которой сумма дисконтированных притоков денежных средств равна величине дисконтированных оттоков денежных средств за расчетный период, включая в себя период строительства и период эксплуатации. По существу этот показатель характеризует рентабельность проекта с учетом разновременности доходов и расходов, роста цен, выплаты налогов и т.д. ВНД – это значение нормы дисконтирования, при котором ЧДД = 0.

Существует три способа определения ВНД:

1. Графический. В соответствии с этим методом  строится  график ЧДД = ( (Е), точка пересечения этого графика с осью абсцисс (х)   равна искомой величине ВНД (рис. 8.2).

                                                                                                         Таблица 8.2

Зависимость ЧДД от нормы дисконта

	Норма

Дисконта
	0
	2
	4
	6
	8
	10
	12
	15

	ЧДД
	3,5
	2,46
	1,61
	0,93
	0,34
	-0,08
	0,456
	-0,88
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Рис 8.1 Зависимость ЧДД от нормы дисконта.

                Значение ВНД в этом случае составляет 10%.

2. Аналитический.

Значение ВНД  определяется путем решения уравнения:
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где 
[image: image175.wmf]1

t

U

 
 общие эксплуатационные затраты без учета  амортизационных отчислений и финансовых издержек. При использовании этого метода ВНД определяется путем последовательных приближений.

3. Табличный – применяется в частных случаях. Таблицы содержат численные значения ВНД, рассчитанные при определенных значениях исходных данных.

      Критерием для принятия решения о целесообразности или целесообразности оценки проекта служит выполнение следующих условий. 

Если выполняется неравенство: 

ВНД > Еср, то проект экономически выгоден и может быть принят  к рассмотрению.

ВНД = Еср, все альтернативные варианты равно привлекательны,

Если  выполняется неравенство:

ВНД < Еср, то проект не выгоден.

Если сравнивать несколько проектов, наилучшим считается проект который имеет максимальное значение ВНД.
Билет №25.ЧДД - как основной критерий эффективности долгосрочных вложений капитала. Экономический смысл. Методика определения и использования.
Чистый дисконтированный доход (ЧДД)

Чистый дисконтированный доход (ЧДД) используется для сопоставления инвестиционных затрат и будущих поступлений, приведенных в эквивалентные условия, и определения положительного и отрицательного сальдо (баланса).

После определения приведенной стоимости поступлений и отчислений денежных средств, ЧДД определяется как разность между указанными двумя величинами. Полученный результат может быть как положительным, так и  отрицательным, в зависимости от того, каким оказался баланс между денежными  поступлениями и отчислениями. ЧДД определяется по формуле:
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где  
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объем реализованной продукции;
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издержки без амортизации и финансовых издержек;
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ликвидационная стоимость в год 
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 - налоговые платежи в год  
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Если ЧДД > 0, то данный проект эффективен, инвестор вернет вложенный капитал и получит прибыль.

Если ЧДД = 0, то инвестор может быть уверен, что вложенный капитал не обесценится.

Если ЧДД < 0, то вложение капитала приведет к уменьшению его стоимости, т.е. экономически нецелесообразно.

При сравнении 2-х и более вариантов в сопоставимых условиях критерием оптимальности является  максимальное значение ЧДД. 

Билет № 26. ……………………..
Билет №27.Суммарные и удельные затраты в системе критериев выбора варианта энергетического объекта. Особенности применения.
Суммарные дисконтированные затраты

        Показатель суммарных дисконтированных затрат применяется для сравнительного анализа вариантов равных по результатам, т. е. количеству и качеству реализуемой продукции. Суммарные дисконтированные затраты рассчитываются по формуле:
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Наилучшим считается вариант, которому соответствует минимум дисконтированных затрат. Выбранный вариант должен быть обязательно проверен по выше приведенным критериям (ЧДД, ВНД, Ток). В тех случаях, когда при реализации  сравниваемых вариантов, производится разный объем продукции, и привести их в сопоставимый вид невозможно, при анализе используется показатель удельных дисконтированных затрат:
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Наилучшим является вариант, которому соответствует минимальное значение данного показателя.

Полученное значение 
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 сопоставляется со средними ценами на продукцию, если 
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 превышает цену, то при условии отсутствии альтернативы, надо ставить вопрос о повышении цены.

Билет №28…………………..
Билет №29.Принципы формирования балансового отчета.
Каждое изменение финансового состояния предприятия должно быть отражено в финансовых документах. В них  отражается финансовая деятельность предприятия  на планируемый и отчетный периоды.

Основу финансового отчета составляет балансовый отчет – свод цифровых данных бухгалтерского учета о финансовом положении предприятия на определенную календарную дату.

Баланс показывает финансовое положение предприятия на определенный, как правило, последний, день месяца, квартала, года. Баланс состоит из двух частей: в левой указываются активы, в правой – пассивы. В активе показаны средства, которыми располагает предприятие (производственные запасы, товары, основной капитал, дебиторская задолженность). В пассиве показаны источники средств, т.е. кредиторская задолженность предприятия и собственный (акционерный) капитал. В собственном (акционерном) капитале указывается сумма, подлежащая распределению между держателями акций в случае ликвидации предприятия на дату составления баланса. Обе части баланса всегда уравновешены, т.е. сбалансированы. Типичный баланс представлен в табл. 7.2.   
     .

                                                                                            Таблица 7.2.     .

Баланс на 31 декабря 200…г., тыс. руб.

	АКТИВЫ
	ПАССИВЫ

	1 Внеоборотные активы

-нематереалльные

-основные средства

2 Оборотные активы

-оборотные фонды

- фондообращения
	1 Собственный капитал

         - Установленный кап.

- Добавочный кап.

-Нераспределенный кап.

2. Заёмный кап.

- краткосрочный

Задолженность перед бюджетом

Задолженность по заработанной плате

Задолженность по поставщикам

-долгосрочный

Займы

кредиты

	
	


Оборотные фонды – сырье, материалы, электроэнергия, топливо необходимое для изготовления продукции

Фондообращения – денежные средства и краткосрочные финансовые вложения, обеспечивающие постоянный круговорот оборотных фондов

Билет №30.Принципы формирования и использования отчета о прибыли.
    Сводный отчет о прибылях и убытках (счет прибылей и убытков) показывает сумму прибыли или убытков предприятия за год (табл. 17.2). В то время как баланс характеризует платежеспособность предприятия на определенную дату, отчет о прибылях и убытках отражает прибыльность предприятия, т.е. показывает результат деятельности предприятия за определенный период.

     В отчете о прибылях и убытках сравнивается сумма выручки от продажи товаров и другие виды доходов со всеми затратами и капиталовложениями, осуществленными в процессе функционирования предприятия. В результате своей деятельности за год предприятие имеет или чистую прибыль, или убыток.

              Если отчет о прибылях и убытках представляет интерес для акционеров предприятия, то отчет о полученной прибыли к распределению представляет интерес для нее самой.  

Сводный отчет о прибылях и убытках 

	Показатель
	Количественная оценка

	Выручка от реализации продукции (без НДС)

Себестоимость(включая зп)

Прибыль

Налог на прибыль

Чистая прибыль
	


Билет №31.Принципы формирования отчета о движении наличности и его использование.
Отчет о движении денежных средств содержит информацию о притоках и оттоках денежных средств с учетом их остатков на начало и конец отчетного периода. Потоки делятся по видам деятельности: текущей, инвестиционной и финансовой. В каждой указанной части деятельности должна быть представлена расшифровка, раскрывающая фактическое поступление денежных средств от продажи товаров, услуг, основных средств, получение авансов, целевого финансирования.

  В отечественном бухгалтерском учете используется также финансовая форма, называемая (Счет финансирования( (табл. ), в которой отражается движение капиталов и обязательства. Счет финансирования показывает, за счет каких ресурсов происходит развитие предприятия и каковы направления их использования.

	Источник финосирования


	Направление использования

	С учетом остатков средств ,переходящих с предыдущего счета

	Прибыль(до выплаты налогов)
	Выплата дивидендов

Выплата налогов

Выплата % по кредитам

	Амортизация

Продажа основных средств  (основного капитала)
	Приобретение основных средств

Увеличение запасов товароматериальных ценностей


Билет №32.Коэффициенты финансовой оценки проекта.

Анализ финансового состояния предприятия необходим не только для того, чтобы знать, в каком положении находится предприятие на тот или иной отрезок времени, но и для эффективного управления с целью обеспечения финансовой устойчивости предприятия.

Финансовое состояние характеризуют многие показатели, которые можно объединить в следующие группы.

1. Показатели платежеспособности:

· Коэффициент абсолютной ликвидности;

· Промежуточный коэффициент покрытия;

· Общий коэффициент покрытия.

2. Показатели финансовой устойчивости:

· Коэффициент собственности (независимости);

· Доля заемных средств;

· Соотношение заемных и собственных средств.

3. Показатели деловой активности:

· Общий коэффициент оборачиваемости;

· Скорость оборота;

· Оборачиваемость собственных средств.

4. Показатели рентабельности:

· Имущество предприятия;

· Собственные средства;

· Производственные фонды;

· Долгосрочные и краткосрочные финансовые вложения;

· Собственные и долгосрочные заемные средства;

· Норма балансовой прибыли;

· Чистая норма прибыли.

       Исходными данными для расчета показателей всех этих групп в основном являются данные бухгалтерского баланса предприятия.

Расчет показателей платежеспособности.

 В целом показатели платежеспособности характеризуют возможность предприятия в конкретный момент времени рассчитаться с кредиторами по краткосрочным платежам собственными средствами. 

Предприятие считается платежеспособным, если эти показатели не выходят за рамки следующих предельных значений:

· Коэффициент абсолютной ликвидности  -  0.2 – 0,25;

· Промежуточный коэффициент покрытия  - 0,7 – 0,8;

· Общий коэффициент покрытия  - 2,0  - 2,5.

          Расчет показателей финансовой устойчивости. 

Эти показатели характеризуют степень защищенности привлеченного капитала. Они рассчитываются на основе данных бухгалтерского баланса предприятия.

       Установлены следующие их предельные значения:

 Коэффициент собственности (независимости) не ниже 0,7;

Коэффициент заемных средств не выше 0,3;

Соотношение заемных и собственных средств не выше 1.

     Показатели деловой активности рассчитываются следующим образом

Расчетные формулы для определения деловой активности

	N п/п
	Наименование показателя
	Расчетная формула
	Условия расчета по времени

	1.
	Общий коэффициент оборачиваемости капитала
	Выручка от реализации продукции                                    _______________________________

  Итог баланса (стоимость имущества)


	На рассм. Момент времени

	2.
	Коэффициент оборачиваемости собственных средств
	Выручка от реализации продукции                              _______________________________

                                                           Собственные средства


	Для временного интервала

	3.
	Коэффициент оборачиваемос-ти дебиторской задолженности
	  Выручка от реализации продукции           _______________________________

                                                  Средняя за период  дебиторская                                                 

 Задолженность
	Для временного интервала

	4.
	Средний срок оборота дебиторской задолженности
	365 дней

коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности
	Для временного интервала

	5.
	Коэффициент оборачиваемос-ти всех оборотных активов
	Выручка от реализации продукции

Средняя стоимость оборотных активов


	Для временного интервала

	6.
	Коэффициент оборачиваемости банковских активов
	Выручка от реализации продукции

Средняя величина свободных

денежных средств и ценных бумаг


	Для временного интервала


        Существует и ряд других показателей, характеризующих деловую активность предприятия. Показатели деловой активности необходимо наглядно представлять в коэффициентах. В странах с развитой рыночной экономикой по наиболее важным показателям деловой активности устанавливаются нормативы по экономике в целом и по отраслям. Как правило, такие нормативы отражают средние фактические значения этих коэффициентов. Так, в большинстве цивилизованных  рыночных стран нормативом оборачиваемости запасов являются 3 оборота, т.е. примерно 122 дня, нормативом оборачиваемости дебиторской задолженности  -  4,9, или примерно 73 дня.

     Следует заметить, что среднюю стоимость активов и пассивов за период, например год, рассчитывают как среднюю хронологическую по месячным данным; если нет такой возможности  -  то по квартальным данным; если в распоряжении финансового аналитика имеется лишь годовой баланс, то применяется упрощенный прием: средняя из сумм данных на начало и конец периода (года).

Билет №33…………………………………
Билет №34…………………………………
Билет №35Основные составляющие бизнес-плана проекта.
Бизнес-план представляет  собой документ,  в котором  формулируются цели предлагаемого к реализации инвестиционного проекта, определяется необходимый комплекс мер в области  производства, маркетинга, создания новых или реорганизации существующих организационных структур, содержатся  финансовые    результаты  проекта и определяется потребность в ресурсах для его реализации

Основные разделы бизнес-плана: 

1. Общая характеристика проекта (резюме).

2. Анализ рынков сбыта и предлагаемая стратегия маркетинга.

3. Производственная программа.

4. Организационный план.

5. Юридический план .

6. Экологическая информация.

7. Социальная реакция.

8. Финансово-экономический анализ результатов проекта.

9. Финансовый план.

10.  Анализ рисков.

Общая характеристика проекта (резюме).

Содержит краткое обоснование идеи и целей проекта.

Перечисляются  виды продукции - основные, побочные, сопутствующие.

Определяется  расположение предприятия.  Производится  выбор района и конкретной площадки для размещения объекта. Приводятся  условия и документы отвода земли.  Этот раздел особенно важен, если  проект предусматривает создание нового объекта. 

Если проводится технико-экономическое обоснование проекта,  осуществляемого действующим предприятием, то оценивается необходимость  выделения и расширения площадей,  возможность их перераспределения  и т. д.

Рассчитываются стоимости земельного участка,  арендной платы  и т. п. по выбранному варианту размещения. Оцениваются затраты на  инфраструктуру.

Обсуждаются международные и межотраслевые аспекты проекта.

Анализ рынков сбыта включает проработку вопросов по следующим  направлениям:

Устанавливается насыщенность рынка предлагаемой продукцией  (основной, побочной и сопутствующей).

Определяются современная и перспективная структура  потребителей.

Анализируются факторы, оказывающие влияние на изменение  спроса.

Оценивается конкуренция со стороны крупнейших производителей  аналогичной продукции.  Выделяется свой собственный сегмент  рынка. Выбирается стратегия обеспечения конкурентоспособности.  

Прогноз тарифов на электроэнергию и тепло и цен на остальные  виды продукции..

План производства. План производства готовится организацией, осуществляющей  проект с тем, чтобы продемонстрировать потенциальному инвестору  свою готовность управлять производством, наращивать его мощность,  устойчиво получать прибыль, в том числе за счет снижения  издержек, надежной системы материального снабжения предприятия и  т.д.  В этом разделе определяются:

Производственная мощность предприятия, динамика изменения по годам на рассматриваемый период.

Материальные затраты производства. Оценивается потребность  в топливе, материалах, полуфабрикатах  и т.д. Указываются поставщики, анализируется их репутация, надежность  договорных отношений с ними. Если есть заключенные контракты, они  приводятся в Приложении к бизнес-плану.

Описание технологии и оборудования. Приводятся данные, полученные на основе проектно-конструкторской документации о технологии производства и требуемом  оборудовании, в том числе информацию о необходимых НИОКР, лицензиях и  импортном оборудовании. Осуществляется отбор наилучших технологических  решений. Проводится сравнительная оценка потенциальных поставщиков  необходимого оборудования.

Оценка возможных издержек на материальные факторы производства  и их динамика на перспективу.

Организационный план.   Организационная структура предприятия, функции подразделений  предприятия,  схема взаимодействия их друг с другом, координация  их деятельности и контроль.

Юридический план.     Форма  собственности и  правовой  статус  организации:  частное владение, государственное  владение, независимая  акционерная  компания, совместное предприятие и т.д.

Экологическая информация. В разделе должна быть приведена информация о состоянии природной  среды в районе, где будет осуществляться проект, и планируемые  мероприятия по обеспечению требуемых экологических норм.

Социальная реакция. В данном разделе отражается информация об ожидаемом влиянии проекта на население и социальной реакции  на строительство (расширение, реконструкцию) энергообъекта.

Финансовый план. Данный раздел содержит информацию, на основе которой производится финансово-экономическая  оценка проекта, рассчитываются основные финансово-экономические  показатели эффективности проекта.

С точки зрения инвестора этот раздел  является центральным, так  как позволяет определить привлекательность  проекта  по  сравнению с  другими направлениями вложения  средств. Вся  остальная   информация  бизнес-плана служит для обоснования надежности  данных этого раздела.

Финансовый план должен включать подразделы. 

Общие исходные данные.

Объем реализации.

Капиталовложения.

Ежегодные издержки производства.

Схема финансирование проекта.

Финансово-экономическое обоснование проекта.

Отчет о прибылях.

Вступительный баланс.

Отчет о движении денежных средств ( потоки наличности).

Анализ рисков содержит информацию о наиболее опасных рисках с точки зрения вероятности их реализации и масштабах воздействия на проект и предприятие. В разделе приводятся результаты качественного и количественного анализа, интегральная оценка рисков проекта.
Приложения. Последняя часть бизнес-плана состоит из всех  документов  и  источников, на которые опирались разработчики при его подготовке  и обосновании.
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